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中非合作看义乌

▢ 全媒体记者 楼昊杰

本报讯“义乌老板娘能做到的
事，我也可以。”24岁的摩洛哥姑娘
小月 6 月份刚毕业，心里就埋下一
个笃定的目标：开一家属于自己的
外贸公司，做独当一面的老板娘。

2025 年 8 月，小月作为摩洛哥
义乌丝路学院“2+1”项目首批留学
生来到义乌。这个姑娘骨子里带着
一股敢闯的韧劲，来中国的学费和
路费，全是她在摩洛哥一边读计算
机专业、一边做线上带货主播攒下
的。虽然从小习惯独立自主，但第一
次来中国，她心里还是充满了茫然
与忐忑。

但来到义乌后，这份不安很
快就消散了。街边随处可见外语
标识、商户随口能说简单英语，让
这个异乡人很快安下心。在她的

第一印象里，义乌城市规模恰到
好处，生活成本不算高，国际氛围
浓厚，是一座对外国人十分友好
的创业和宜居之城。

除学习外，小月常去鸡鸣山党
群服务中心参加活动。来自不同国
家的留学生和外籍客商聚在一起练
中文、画画、体验民俗，让她感受到
了家一般的温暖。

很快，小月将目光投向了义乌
核心赛道——外贸。选择这条路，她
有着自己的务实考量：摩洛哥同时
受阿拉伯、法国、西班牙文化影响，
本土轻工业规模小，义乌小商品在
当地广受欢迎。

“比如喝咖啡用的玻璃杯、日常
的桌椅家具以及各类家电、日用品，
我都想试试。”在小月眼里，义乌小
商品不仅价格实惠，更兼具设计感
与实用性。她计划做全链路外贸，从

采购到发货一手负责，让更多摩洛
哥人用上靠谱的产品。

去年，小月参与总台2026年春
晚义乌分会场《世界义乌中国年》节
目录制。活动现场，她见到了多位义
乌本地女企业家。她们也曾在年轻
时从零起步，守摊位、跑市场，凭着
一股韧劲拼出了自己的生意版图。
这群前辈拉着全场年纪最小的小月
聊天，教她最接地气的生意经，一句

“女孩子一样能把生意做好”，让她
备受鼓舞。

“如果不想做老板娘，那我也
不会回到义乌。”毕业后，小月曾短
暂回到摩洛哥，但还是下决心回到
义乌。在摩洛哥当地的环境里，女
性外出工作都不算普遍，远赴异国
创业更是寥寥无几。而在义乌，小
月亲眼看见女性靠自己努力撑起
一门生意，这份看得见的可能性，

让原本模糊的梦想有了清晰具体
的模样。

她决定先沉下心积累行业经
验，从海运、清关这些陌生的专业
环节开始，一点点啃下来。“先工作
学本事，等摸透全流程、攒够了本
钱，就开一家属于自己的外贸公
司，把义乌的好货卖到摩洛哥。”小
月说，她也愿意把有着“北非液体
黄金”之称的摩洛哥阿甘油带到义
乌，让更多人了解这款来自家乡的
护肤品。

在常驻义乌的非洲客商里，小
月是最年轻的面孔之一。从孤身赴
华的留学生到想当老板娘的外贸
新人，她凭着骨子里的独立与韧
劲，一步步踩实自己的逐梦脚步。
而义乌这座“世界超市”，也正托举
着无数个像小月这样的外国客商，
在商贸浪潮中逐梦前行。

摩洛哥姑娘小月：

在义乌种下“老板娘梦”

日前，“开明有约・健康吾乡”专
家进社区义诊活动，在江东街道鸡鸣
山社区新时代文明实践站开展，把中
西医诊疗、中医养生体验送到中外居
民家门口。

活动共设置 13 个义诊工位，涵
盖儿科、内科、骨科、全科慢病、中医
等多个专科，提供健康咨询、体检报
告解读、慢病管理、安全用药指导等
一对一专业服务。现场，数位外籍居

民从好奇张望到主动上前体验，短
短数分钟便被中医魅力“圈粉”，一
位刚体验完拔罐的外国友人竖起大
拇指连连称赞。另一边，一位老人攥
着体检报告逐条询问用药方案，医

生俯身凑近，逐项指标讲解、逐条叮
嘱注意事项。从外籍友人的新鲜体
验到老年居民的细致问诊，义诊现
场一派暖意融融。

全媒体记者 龚盈盈 摄

义诊进社区
邻里共养生

▢ 全媒体记者 楼昊杰

本报讯 今晚，2026“浙 BA”
省级争霸赛小组赛D组焦点战，
将在义乌市梅湖体育中心体育
馆打响，义乌队坐镇主场迎战宁
波队。

纵观本届“浙 BA”小组赛，
苍南队、富阳队以 6 胜 1 负并列
小组榜首，牢牢占据出线主动
权。剩余两个 16 强晋级名额的
争夺已陷入白热化，义乌队、嘉
兴队、湖州队均取得 3 胜 4 负积
10 分，宁波队因少赛一场，以 3
胜 3 负积 9 分位列第六，四支球
队都有出线的可能。

对义乌队而言，本场是关键
卡位战。本赛季至今，义乌队阵容
稳定性稳步提升，多名球员表现

亮眼。陈锦伟以48次助攻暂列赛
事助攻榜首位，成为攻防串联的
核心枢纽。傅俊杰曾单场命中5记
三分砍下21分，具备外线的爆发
火力。骆骐状态火热，对阵湖州队
一役连续攻坚取分，成为球队一
大亮点。

数据层面，义乌队场均盖帽
数、抢断数、助攻数均位列小组前
列，高达70%的罚球命中率也印证
了队伍扎实的基本功底。

进入小组赛收官阶段，义
乌队剩余 5 场赛程强敌环伺，除
本场对阵宁波队外，还将先后
迎战富阳队、苍南队、嘉兴队等
对手，均是左右出线形势的硬
仗。此番坐镇主场，义乌队能否
拿下关键积分，让我们一起为
义乌队加油助威。

关键卡位战！
今晚义乌队主场迎战宁波队

戎装淬骨：一次参军 一生荣光

虽然是家中独子，“参军报国”却是刻
在鲍荣法骨子里的信仰。二十岁那年，鲍
荣法报名参军，成为一名驻黔空军某部的
战士。“那时候没想别的，国家需要，我就

上。义乌人不怕苦，在哪里都能站稳脚。”
鲍荣法说。

云贵高原秋冬阴雨连绵、湿气厚重，不
少外地新兵难以适应。但从小在义乌乡土里
长大的鲍荣法从不叫苦：“我们义乌孩子，吃
苦是本能。再难的环境，熬一熬、扛一扛就过
去了。”

服役期间，他主要负责后勤保障工作，岗
位平凡却责任千钧。踏实肯干、勤于动笔的
他，因一手好字，成了连队固定的黑板报宣传
员，一周一期从不间断，成为军营里一道特殊
的风景线。

最让他刻骨铭心的，是一段备战经历。
“我们头发都剪短了，装备全部配齐，随时准
备上前线。”时隔数十年，说起这段经历，鲍荣
法眼神依旧炽热。虽最终未奔赴战场，但全员
待命、枕戈待旦的日子，让“保家卫国”四个字
深深烙印在他心底。

1985 年，鲍荣法退伍返乡。“部队教会
了我很多，我也从没愧对这身军装。”鲍荣
法感慨，在部队的经历，淬炼出他一生受用
的品质。

商海立心：以信立业 行稳致远

退伍回乡后，鲍荣法踏实工作、勤恳养
家。1991 年，他远赴北京，开启创业之路。初
到北京，他从路边摆摊做起，服饰、玩具、杂货
样样经营，敢闯敢拼、踏实肯干。

后来，他结缘义乌本土品牌浪莎，转型做
针织袜业批发，入驻有“北京小义乌”之称的
北京天意小商品批发市场。

创业初期，一次柜台抽签，让他至今记忆
犹新。“我抽到了市场最偏的角落，别人都说这
位置做不起来。”鲍荣法坦言。但商场负责人的
一番话点醒了他：“你在这个位置，这个位置的
人气一定会旺。”这句话深深激励了他。

鲍荣法始终坚持“货真价实、童叟无欺”。有
人追求暴利、以次充好，他坚持只做正品；别人
看人报价、投机取巧，他常年统一价格、诚信待
客。“义乌人做生意，赚的是长久钱，不是一次性
买卖。”这是鲍荣法坚守了多年的经商信条。

凭借良好的口碑与稳定的品质，偏僻角
落的摊位，做成了天意市场的“网红档口”，全
国各地批发商慕名而来。市场管理方看在眼

里、记在心里，每年将他评为“优秀商户”，还
多次为他颁发“诚信专项奖励”。

“做生意，最大的收获不是赚了多少钱，是
客户愿意信你、愿意找你。”三十余年商海浮沉，
鲍荣法始终初心不改。2017年，天意市场关停，
众多商户纷纷转行外迁，他依旧坚守北京经营。
2020年，一纸召唤，让他毅然回到了家乡。

归乡践诺：不恋繁华 守好乡土

“我是铜山前的孩子，是党员、是老兵，村
里需要我，就不能推脱。”谈及回乡任职，鲍荣
法十分动容，当时的他已经60岁，本是该颐
养天年的年纪。但来自家乡的期盼，让他最终
选择归来。

2020 年，鲍荣法返村任职。“既然回来，
就不能混日子，要干就干出个样子。”这是他
上任之初给自己立下的规矩。

“风险我个人承担，我是党员，我先扛、我
敢扛。”这是鲍荣法常说的话。他牵头建成村
级综合超市、盘活闲置场地，让村集体资产持
续造血、稳定增收。

面对环境治理难题，他亲力亲为、以身作

则。他每晚驻守村内脏乱点位，面对面劝导、点
对点教育。日复一日的坚守，终于让村居面貌焕
然一新。他因地制宜新建标准化垃圾房，配套建
设公共卫生间，兼顾治理与便民，收获村民一致
好评。

民生实事，他件件上心、事事落地。路灯亮
化、村居提质、养老升级，一桩桩民生工程落地
见效。他还带头捐资，成立村级红十字会，联动
村民、党员集资帮扶，为高龄老人发放暖心补
贴；依托文化礼堂组建多支文体队伍，丰富村民
精神生活，大大改善了村风民风。

一身戎装，护家国无恙；一诺立信，持商海
本心；一生躬耕，守一方乡土。鲍荣法用实际行
动，活出了一名老兵、一名老党员的动人模样。

全媒体记者 陈张彪

一身赤诚从未改 老兵归乡写新章 ——记义乌市退役军人鲍荣法

秋日午后，义亭镇铜山前村村办公楼
静谧整洁。记者见到鲍荣法时，他正坐在
值班室翻阅村内台账，腰背挺直、目光沉
稳，年过花甲却依旧透着军人独有的干练
与坚毅。

“当兵要对得起军装，做生意要对得
起良心，当村干部要对得起乡亲。”铜山
前村党支部副书记、监委会主任鲍荣法
言语朴素，却字字铿锵。从上世纪八十年
代戍边卫国的空军战士，到闯荡北京三
十年的信义义商，再到躬身基层的村干
部，鲍荣法走过了三段截然不同的旅程。
时代在变、身份在变，但赤诚、担当、守信
的底色，从未改变。

▢ 全媒体记者 何彦婕

本报讯 11月1日起，根据《关于加强“三小
一摊”食品安全监管工作的实施意见》，省市场
监管局聚焦食品小作坊、小餐饮店、小食杂店、
食品摊贩（以下简称“三小一摊”）登记、监管、执
法、共治四大核心环节，对“三小一摊”登记管理
系统进行了迭代升级。

新系统启用后，对“三小一摊”经营主体而
言，填报信息、申请材料、登记流程、办事时限以
及办事成本均保持不变，调整主要集中在登记
办事入口和登记证书形式两个方面。

以往，浙江对“三小一摊”实行“多证合一”，
注册营业执照时同步采集登记信息，到手的是
经营范围标注“三小行业”的营业执照。自11月1
日起，申请“三小一摊”登记事项，经审核后，登记
机关依法分别单独发放食品生产经营登记证或
食品摊贩登记卡。优化后，对监管部门来说，监
管更精准、更清晰。

“以前营业执照上看不出经营主体具体从
事哪类食品业态，现在一目了然。”市市场监管
局食安科相关负责人表示，证照分离后，公示信
息更加完整。此外，营业执照和登记证可以各自
单独申请，监管部门在后续监管中也能更清晰
地区分对象和事项，减少混淆。

在办理入口方面，申请人可登录浙江政务
服务网，搜索“企业开办一件事联办”，进入企业
登记全程电子化平台，在“多证合一”模块点击

“小微食品生产经营登记”申请；也可直接搜索
“小微食品生产经营登记”，通过单独入口申请
登记或办理变更信息后的重新登记。值得注意
的是，11月1日前已通过“多证合一”取得营业
执照的“三小”主体，如变更登记信息，须从单独
入口重新办理登记。

对于新办经营主体，输入省内营业执照和
法定代表人证件号码后，系统会校验营业执照
信息有效性、禁业信息、业务流程信息，均符合
后会开放基本信息的采集。

在新旧证书衔接方面，11月1日前已领取
的经营范围包含“三小行业”的营业执照或浙江
省“三小一摊”登记凭证继续有效。省市场监管
局将分批为存量证书匹配新版电子登记证书，
鼓励经营者通过新版获取方式重新下载。

当前，我市“三小一摊”主体超2.2万家。市
市场监管局将以此为契机，持续提升“三小一
摊”食品安全监管效能，推动准入服务与后续监
管衔接更加顺畅。
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▢ 全媒体记者 陈张彪

本报讯“直播电商如何助力木
雕作品的销售？”昨日，义乌工商职
业技术学院创业学院教室内，一堂
电商直播主题课程正式开讲。来自
加纳、肯尼亚、尼日利亚、坦桑尼亚
四国的 12 名木雕艺术家与中国学
生同堂学习，探索传统手工艺品依
托数字渠道开拓市场的路径。

据悉，这批木雕艺术家是2026
“巧倕坊”——中非木雕手工艺创作
交流项目的参与者，来华开展木雕
艺术创作交流。作为中非经贸和文
化论坛系列活动文化板块的重要组
成部分，该项目以手工艺为纽带，搭
建起中非传统手工艺互学互鉴平
台。一方面推动中非艺术家联合创
作，产出融通双方文化的木雕精品；
另一方面立足浙江数字电商资源优

势，探索手工艺品展示、传播、市场
对接的创新模式，破解传统手工艺
传播销售难题。

课堂之外，大家还实地走访了
义乌工商职院创业园、跨境实训中
心，并与国际教育学院师生开展交
流互动。依托义乌成熟的电商产业
根基，本次交流将木雕技艺与直播
电商实践相结合，聚焦手工艺品市
场化这一现实课题，为非洲木雕从

业者打通外销渠道提供可借鉴的
思路。

艺术跨越山海，联结中非民
心。“巧倕坊”兼顾技艺交流创作与
市场实践探索，既推动中非雕刻文
化互鉴，也为传统手工艺拥抱数字
时代开辟了新的可能。据悉，11 月
7 日，12 名非洲木雕艺术家的创作
精品，将在幸福湖国际会议中心集
中亮相。

巧借数字东风 共话木雕商机

12名非洲木雕艺术家走进义乌工商职院


