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▢ 全媒体记者 吴峰宇
实 习 生 马娇婷 文/摄

“生意人讲究开门红，我今天
是为供应商送订单，祝他生意兴
隆。”昨日上午10点，尼泊尔商会
华东名誉贸易代表卡德卡·拉杰·
库马尔怀揣订单，直奔义乌国际
商贸城一区。经过一番对比询价，
采购了一批玩具产品。

当天，全球最大的小商品集
散中心——义乌国际商贸城迎来
蛇年开市首日。7.5万商户笑意盈
盈开门迎客，210 万种商品迭代
上新。今年开市继续采用线上直
播方式，依托义乌市融媒体中心
直播平台和Chinagoods平台同步
向全球采购商报道市场开市盛
况，并为线上观众送上新春红包。

人勤春早忙开市

车流、客流、货物流，齐齐涌
向国际商贸城。顷刻间，市场周边
的停车场变得一位难求。“开市时
要早点来抢车位，晚了可就没位
置了。”义乌国际商贸城一区经营
饰品生意的丁杏娟，似乎从往年
的开市经验中得出了这个结论。
她的话并非玩笑，开市当天，随着
客流量的激增，市场边上的停车
场很快就饱和了。有的客商在堵

车和排队中耗时长达半小时，才
终于从停车场抵达市场。

把店面收拾得清清爽爽迎接
客人，才能生意兴隆，万事顺利。
在国际商贸城一区开门迎客前，
义乌市力天玩具有限公司总经理
陈美君特意挑选了一个红围脖佩
戴，“寓意生意红红火火。”她笑着
说，春节期间，国外的老客户很多
货物都售罄了，一直等着市场开
市下单。上午 10 点钟，有两批来
自中亚五国的客户到店采购，货
值约20万元。

新年新展望，谈起生意目标，
陈美君信心十足地说：“去年生意
不错，工厂产能跟不上订单。今年
开市第一天店铺就推出了几百款
新品，业务员们都忙着给客户发
新品、发报价，目前工厂订单已排
到3月底。今年我们要加快步伐，
预计前往 5 个国家考察调研参
展，开拓新市场、接洽新客户。今
年销售业绩同比增长10%不是问
题。”陈美君话音未落，哈萨克斯
坦的客户已经打来了微信语音，

“我得回店里了。”

外商携单来采购

随着对外开放之门越开越
大，义乌持续优化涉外营商环境。
开市当天，来自30多个国家和地

区的国际买家采购团乘大巴车抵
达市场。

“在义乌，只有你想不到的产
品，没有买不到的产品。”在晶荣
玩具店铺里，尼日利亚采购商马
哈马杜的一番话，让大家开怀大
笑。马哈马杜看中了一款“网红”
毛绒玩具卡皮巴拉和可以变装的
小熊玩具。这两款新品采用了新
型毛绒布料，手感亲肤，水洗不易
变形，深受国内外消费者的喜爱。

“请把产品介绍和报价单发一份
给我，客户反馈之后，我们再谈合
作。”马哈马杜手拿一叠清单告诉
记者，他要采购的商品种类很多，
愈发觉得离不开义乌这个包罗万
象的超级市场。

在义乌国际商贸城一区6街
大通道上，记者偶遇了正在找货
的阿根廷客商Valeia。她正在咨询
前往国际商贸城二区小家电区块
的路线。“我们是第一次来义乌，正
好赶上开市，舞龙舞狮热闹非凡。”
Valeia告诉记者，她和同伴来中国
一边旅游，一边谋划着做点生意。
义乌是很多朋友推荐的好去处。

“电子类产品是我们的采购首选，
阿根廷消费者喜欢质优物美的商
品，我们得去跟经营户聊一聊。”

除了Valeia，准备开年“大干
一番”的还有来自哥伦比亚的丹

尼尔。在义已有十多年的丹尼尔，
每年会采购超过 100 个货柜的玩
具和服饰发往哥伦比亚。今年开
市，他还特地邀请了客户一同来到
义乌，“义乌市场的商品性价比高，
在我们那边很受欢迎。今年的目标
是翻一倍，采购 200 个集装箱的商
品。”丹尼尔说。

改革赋能更强劲

实际上，义乌经营户在春节期
间也同样没闲着。今年春节期间，义
乌就有 16 家企业飞赴德国参加纽
伦堡国际玩具展。义乌大明玩具在
与记者连线时表示，首日便拿下了
价值百万元的订单。据悉，今年1月
以来，义乌已组织84家企业189人
赴海外参展抢单。

采访中，记者深刻感受到经营
户和外商在开市首日的澎湃热情，
以及他们对新年生意红火的美好愿
景。这份信心从何而来？与去年12月
收到的那份改革“厚礼”密不可分。

新一轮国际贸易综合改革获批
以来，义乌稳扎稳打，率先落地实施
了一批改革措施，成效初显。从义乌
进口贸易创新发展试点启动暨首单
成功落地，到义乌进口供应链金融
创新首单成功签约……

今天，义乌的改革，仍在标注新
的高度。

喜迎八方客 订单如潮涌
——义乌国际商贸城开市首日见闻

▢ 全媒体记者 王佳丽

昨日上午，篁园服装市场 6 号门
前锣鼓喧天，人声鼎沸，舞龙舞狮的队
伍搭配着强劲的鼓声，为该市场新年
开市首日增添了喜庆红火的元素。市
场内，经营户们纷纷开门迎客，或除尘
打扫，或进货理货，或打包寄件，大家
纷纷期待新年开大单，财源滚滚来。

“左边一点，再上边一点，好了就
这样，很完美！”当天一大早，篁园服装
市场三楼8 街一家店铺前，经营户陈
卫康正和店员忙着张贴写有“招财进
宝 财源广进”的横幅，期待新的一年
红红火火，财运旺旺。据了解，陈卫康
经营中老年女装生意已有20多年。为
了新年能及时开市营业，陈卫康从年
前就开始选品了。

“老板，这款毛线衣给我来几件，
还有这款裤子样式也好看，有多少存
货，我都要了。”来自丽水的刘先生刚
走进陈卫康的店里，就迫不及待开始
挑衣服。刘先生在丽水经营一家中老
年女装店，也是陈卫康店里十几年的
老客户，每年义乌开市后都会第一时
间上门进货。当天，刘先生就在陈卫康
店里批发了很多新品。“开年进新货，
他们家衣服洋气，质量好，老客户了也
会给我便宜些，值得信任的。”刘先生
笑着说。

当天上午，记者在篁园服装市场
逛了逛，发现经营户沉浸在开市的热
闹与喜庆中，不少经营户边打包货物
边招揽顾客。

“生意兴隆！生意兴隆！”篁园服装
市场三楼 5 街一家店铺前，市场经营
户范长花与隔壁的经营户们互相祝
福，对今年市场兴旺、生意兴隆充满了
信心。范长花与丈夫一起经营中高档
皮草女装店已有30多年，冬天卖皮草
服装，夏天卖麻料服装，不同的季节做不同的特色是范长花生
意持久的原因，新的一年，她又开始思考新的方向，做与众不
同的服装类型，只为来年生意更红火。

当天，副食品市场也上演了一出“开市大戏”。“上午就开
了好几单，相信今年的生意一定比往年好。”市场经营户樊夏
仙开心地说。樊夏仙与丈夫经营着一家酒行，夫妻俩从事该行
业已有 30 多年，专门批发喜事需要的酒水、喜糖、礼盒等产
品。“今年年份好，订婚结婚的人也多，好几个顾客的订单都排
到下半年了。”樊夏仙说。

现场，来自佛堂的方女士与丈夫正在挑选喜糖的搭配，
“他们家喜糖的种类多，喜盒也符合我的审美，价格实惠，决定
在这家买喜糖了。”方女士说，之前订婚的喜糖就是在这家定
的，结婚的喜糖也选择这一家，老板会安排好，省事又体面。

记者在走访中发现，无论是篁园服装市场还是副食品市
场，市场经营户们的脸上无不洋溢着喜悦的神情，每家店铺
内，各类货品满满当当，种类齐全。新年开启新旅程，经营户们
已然做好准备，以昂扬之姿开启蛇年的奋斗新程。
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▢ 全媒体记者 陈健贤

春风拂面，人勤春早，义乌的各
大市场也迎来了开市的热闹时刻。

作为义乌市场体系中的重要
一环，义乌国际生产资料市场以
其独特的魅力和活力，吸引着众
多商家的目光。走进市场，一派喜
气洋洋的开市氛围。

海阳箱包材料有限公司总经
理王智超早早地赶到义乌国际生

产资料市场，准备参加市场为经
营户及往来客商精心准备的开市
活动，希望能在这吉日良辰博得
彩头。“我们公司深耕皮革面料市
场 25 年，还没开市前，已经有不
少客户通过线上对接订货事宜，
仓库里也备好了充足的商品，抓
紧为客户们出库。”作为一名“90
后”企二代，王智超在做好老本行
的同时，他计划在新的一年里，还
将在体育用品、文化用品、儿童用

品等新兴领域寻找机遇。“今年我
们还将邀请有业务往来的外商一
起拍摄视频，通过他们的讲解，让
更多国家的客户了解我们的产品
和义乌市场。”

在市场的另一角，义乌市机
械设备行业商会会长毛克强也正
在忙碌着。他刚接完一个客户的
电话，就又开始安排发货事宜。

“第一批织带、纺织等工厂在正月
初八就已经开工了。客户们知道
市场今天开市，早上 8 点半就已
经信息发来催货了，这几天我们
有40万元左右的设备、配件正在
加紧安排发货。”毛克强告诉记
者，“新一轮国贸改革为跨境贸易
带来了创新空间，而我们企业今
年的增长点在于跨境贸易。我们
将充分发挥这些利好因素，积极
布局海外市场。”

在金雅灯饰的展厅里，负责
人楼金荣正和客户洽谈内销事
宜。楼金荣经营灯具行业已有18
年，深知市场的变化和客户的需
求。他计划在新的一年里，入驻
抖音平台，拓展线上销售渠道。

“现在线上销售越来越火了，我
们也得跟上时代的步伐。只有不

断提升自己的服务品质和产品质
量，才能赢得客户的信任和支持。”
楼金荣笑着说。

在几公里之外的国际家居城
内，一片繁忙而有序的景象，处处充
满了开市的喜悦和活力。不少客户
穿梭于各式各样的家居店铺之间，
或仔细挑选着心仪的家具，或与店
员热切地询问交流。商家们也是忙
得不可开交。

易创伯爵办公家具展厅里，负
责人高叶红正在忙碌着向客户介绍
产品。她提早两天从老家江西赶回
义乌，因为老客户们已经迫不及待
地询问开市时间了。高叶红热情地
接待着每一位客户，向他们介绍产
品的特点和优势。高叶红表示，新的
一年里，他们将继续秉承创新理念，
为客户提供更多优质、环保的办公
家具产品。

在巴夏克莱 1400 平方米的展
示厅里，负责人施贞英也正在为新
一年的生意做着准备。施贞英表示，
他们将继续推出受欢迎的简奢风格
家居产品，如牛油果绿、香奈儿米灰
等浅色系列。同时，他们还将在线上
加快品牌推广力度，以吸引更多的
客户。

人勤春来早 商户迎客忙

▢ 全媒体记者 华青 文/摄

“2025蛇运兴，义乌市场开门红。新一年财源广进，生意
兴隆！”昨日，国际商贸城一区，身着红色财神服的“联利·帝京
赋财神”、义乌交通广播主持人与经营户一起击鼓、捧元宝，为
市场开市营造热闹、红火、喜庆的氛围。

据悉，从2019年开始，市融媒体中心连续7年举办“义乌
市场开门红”活动，深受市场经营户欢迎。今年，市融媒体中心
携手联利·帝京赋发起的“2025蛇运兴，义乌市场开门红”活
动，至今已收到近4000名经营户的踊跃报名，目前参与人数
仍在持续增加中。

“我今年第一次参与‘联利·帝京赋’送福活动，意外中奖，
很激动很开心。”在国际商贸城一区经营圣诞用品的张晋铭是
义乌人，大学专业是计算机。近年来，他凭借自己的专业优势，
搭乘电商东风，拓宽产品销路，外贸生意越做越好。“新一年，希
望家人平平安安，身体健康。也祝大家事事顺心，大吉大利。”

“我是义乌交通广播的忠实听众，这是我第三年参加活动。”
现场，市场经营户俞红热情地与“财神”一起击鼓、合影。她说，开
市这天参与“义乌市场开门红”活动，已经成为她的新年仪式。
2024年，她经营的工艺品远销中东、韩国、日本等国家和地区。新
一年，她对自己的期许是继续迎风而上，开拓更多海外市场。

“联利·帝京赋财神”在走访市场过程中，吸引了众多经营
户、采购商及外商前来拍照、合影。不少经营户表示，来年也想
报名参与活动，为店铺增加一些仪式感，为新年增添更多喜庆。

据悉，2月9日至2月14日期间，“联利·帝京赋财神”与义
乌交通广播主持人将陆续走进国际商贸城一区、二区、三区、
四区、五区及篁园服装市场，为市场经营户送祝福。

““联利财神联利财神””蛇年送祝福蛇年送祝福

商户一家喜迎开市商户一家喜迎开市。。
全媒体记者全媒体记者 吕斌吕斌 摄摄

开市首日开市首日，，国际商贸城一区人潮涌动国际商贸城一区人潮涌动


