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“义乌指数”周点评

市场经纬

▢ 见习记者 陈秋池

本报讯 距离中秋节不到一个
月，各种月饼已经抢“鲜”上市。近
日，记者来到义乌副食品市场，发现
新款月饼琳琅满目，销量也很可观。

在“裕达食品”商铺，据店员陈
芳介绍，店内月饼在本月上旬已全
部上新，经典款和流心款销量平稳，
其中一款“福饼”格外热销。据介绍，
相较于普通月饼，“福饼”更大、馅料
更足，更适合中秋佳节一家人一起
分享。截至目前“福饼”已经售出
3000多盒，成为今年的销量“黑马”
并有不少回头客。

而在经营户朱同心的店铺里，水
果类月饼则是销量“王者”。这类月饼
每盒价格不到百元，且每块月饼都被
做成精致的水果形状，自本月初上架

以来，销量达到了10000盒。朱同心
按照以往经验推测，“中秋节前半个
月是月饼销售的真正旺季，那几天每
天都能卖出10000盒。”店铺中还有
菠萝西柚、海盐巴旦木荞麦、豆乳黑
麦等创新口味的月饼，也颇受欢迎。

今年的月饼包装礼盒也在不断
推陈出新。早在5月底，经营户蒋牡
丹店里的月饼礼盒就已全面上新。
据她介绍，今年销量较好的款式有
巴黎奥运紫系列和国风系列，这些
礼盒除了外观精致，还添加了小巧
思，做到一物多用。如带有可拆卸

“摇钱扇”的国风礼盒深受顾客喜
爱，截至目前已售出 15 万件；画着

“柿柿如意”图案的长方形礼盒后面
有镂空孔洞，可以挂到墙上做装饰
画。“眼下仓库里货源充足，我对今
年生意有信心。”蒋牡丹说道。

新口味新包装

中秋月饼又出新花样

▢ 见习记者 何彦婕 王怿杰 文/摄

本报讯“老板，PS5 还可以
再便宜一点吗，我现在就要订一
台。”8月26日上午，通信市场手
机经营户陈涛直冲进店内询问
PS5的价格。作为“悟空”粉，他早
早在官网看好了PS5并加入购物
车，结果早上一睁眼发现售罄了，
于是赶紧找到老板订货。“周边很
多朋友都在玩这个游戏，我看了
后愈发心动，已经等不及了。”陈
涛说。

连日来，一款游戏的上线火
爆全网、霸占热搜，国内首款 3A
大作《黑神话：悟空》于8月20日
如期而至。当天上午十点，游戏全
球同步上线，仅过了一个小时，国

际游戏平台Steam的同时在线玩
家就高达 104.5 万，《黑神话：悟
空》登顶 Steam 热玩榜。8 月本是
数码行业淡季，奇迹般地因“悟
空”而转变成了旺季。

这几天，义乌三周数码的祝
红来每天都在处理客户的催货。

“现在还没有到货，还要再等十几
天。”微信语音刚发出去，店里又
有几位客人过来询问进度，祝红
来再次耐心解释。他告诉记者，现
在 PS5 处于供不应求的状态，价
格比之前上涨了 500 元左右。店
里仅剩的 30 台库存在游戏正式
发售 2 天内就被清空了，目前日
销量为平时的5倍。“我本来想多
预订几台 PS5，但是由于货源紧
张，只订到了十几台。”祝红来说。

在义乌恒骏电脑公司内，工作
人员正在为顾客组装电脑。“昨天快
下班时，有位顾客专门为了玩《黑神
话：悟空》下单了一套新设备。”义乌
恒骏电脑公司负责人王昕瑜告诉记
者，这个客户选择了 4080 的显卡，
一套下来要两万元左右。

据介绍，显卡作为计算机图形
处理的核心部件，对游戏的游玩体
验有着至关重要的影响。为满足不
同玩家的个性化需求，商家精心设
计了标准、畅玩、进阶等不同配置选
项供顾客选择。“4060 的显卡是体
验高画质《黑神话：悟空》的入门配
置，想要有更沉浸式的体验感，可以
选择4080或者4090的显卡。”

王昕瑜表示该游戏的带动作用
还是很明显的，这两天指定要游戏
配置的组装机以及升级显卡的顾客
不少。作为商家，王昕瑜凭借敏锐的
市场洞察力，提前预判到《黑神话：
悟空》这款游戏将引发一股强烈的
热潮，于是她做足准备，将库存备货
量增加至原来的3倍。“现在中高端
显卡的销量是平时的 3 倍，之前我
们还配了两套5万多元的设备。”王
昕瑜兴奋地说。

《黑神话：悟空》的爆火，除了游
戏本身具有出色的品质，还与尽人
皆知经典国民IP《西游记》有关，主
人公孙悟空的故事唤起了一代又一
代国人共同的记忆。近日，记者走访
国际商贸城，一些商户在店铺前摆
出金箍棒、孙悟空面具等玩具，吸引

不少顾客驻足挑选。在协欣玩具商
铺，店内的孙悟空形象积木正处于
断货状态，只有已拼接完成的样品
供展示。“自从《黑神话：悟空》开服
以来，这款积木上一个卖一个，如果
客户想要这款产品需要提前抢货。”
协欣玩具负责人余秀娟说。而在格
瑞特玩具商铺，负责人高晓攀正在
与厂家商量孙悟空手办的相关事
宜。据了解，这款手办的设计参考了
游戏中的孙悟空形象，目前正处于
开模、制作阶段，预计9月份能拿到
成品。“已经有一大批客户有意向订
购孙悟空手办。”高晓攀说。

《黑神话：悟空》不仅在国内火，
还在海外掀起了一场“悟空热”，一
大批外国网友为了了解游戏中的故
事内容，特地上网“恶补”《西游记》。
在国际商贸城一区力达电子商铺
中，店长王丽华前几日收到了一单
来自海外的金箍棒订单，当她得知
客户是因为《黑神话：悟空》而产生
兴趣时，她感叹道：“以前国外的游
戏大作出圈，相应的周边产品随之
爆单，这次也轮到咱们中国‘文化输
出’了。”

《黑神话：悟空》的火爆，无疑再
次印证了“义乌速度”。在义乌，每一
个热门话题都能迅速转化为生产动
力，每一件商品都能找到它的市场
定位，这反映出义乌市场对热门事
件始终保持着“高度敏感”，更是其
深厚产业链基础和强大资源整合能
力的体现。

带动数码行业由淡转旺 催化周边商品热销爆单

“悟空”出世 义乌市场闹盈盈

▢ 全媒体记者 吴峰宇
实 习 生 骆佳赛

据最新监测数据显示，“义乌·
中国小商品指数”中小商品周价格
指数上周为 101.35 点，环比下跌
0.43点。出口交易价格指数环比上
涨0.87点；网上交易价格指数、场内
订单交易价格指数、场内直接交易
价格指数环比分别下跌 2.86 点、
0.51点、0.41点。

换季在即，护肤品需求变化，迎
来一波补货高峰，经营户上新秋季
美容护肤产品，多品类销势较好，补
水喷雾、高保湿乳液、湿敷棉柔巾、
保湿妆前乳等更偏向保湿补水功能
护肤品受女性消费者青睐，多销往
欧洲、东南亚等地区。

此外，针·纺织品类与鞋类市场
同样迎来了新一轮的换季热潮，消
费需求显著攀升，轻薄透气的棉麻
材质成为夏季收尾的热门选择，羊
毛毛衣、羊绒外套等材质服饰已在
市场提前预热，采购商看样下单行
为增多；各类秋季鞋款，如 miumiu
风平底鞋、真皮小皮鞋等产品销量
持续走高，成为换季市场又一亮点。

八月底九月初，正值国内外学
校陆续开学之际，学生家长大量采购
学习用品及办公用品，以满足新学期
需求。上周文化办公用品类价格指数
上涨，速干中性笔、莫兰迪色系记号
笔、文件整理夹及索引贴、方形可拆卸
活页本等文具市场活跃，销量增加。

暑期接近尾声，上周箱包类周
价格指数略有下跌，开学后人流减
少，家庭出游计划减少，针对箱包需
求削弱，预计进入盘整期；同时，玩
具类产品需求缩紧，本周价格指数
有所回落，场内基本为日常补货订
单，暂无大批量采购需求。下半年为
玩具出口旺季，后市有望迎来增长。

15 大类价格指数 5 涨 9 跌 1 持
平，护理及美容用品类、鞋类、针·纺
织品类、文化办公用品类、首饰类5
个大类出现上涨，最大涨幅为2.52
点；箱包类、体育娱乐用品类、五金
及电料类、辅料和包装类、工艺品
类、钟表眼镜类、电子电器类、玩具
类、日用品类9个大类出现下跌，最
大跌幅为4.1点；服装服饰类价格指
数与上周持平。在 97 个二级类别
中，上涨比例为 30%，下跌比例为
30%，持平比例为40%。

5大类产品需求旺盛

▢ 全媒体记者 吴峰宇
实习生 马娇婷 骆佳赛 文/图

本报讯 8 月 27 日，是第 23
届中国框业与装饰画展览会（以
下简称：义乌框画展）、2024义乌
国际照明展览会（简称：义乌照明
展）开展后的第二天，前来采购的
客商热情不减，展馆内依旧人潮
涌动、热闹非凡，肤色各异、不同
国家的采购商手提箱包，穿梭于
展馆内各个区域，询价、洽谈，忙
着物中意的产品。

据统计，26日义乌框画展吸
引专业采购商9300人次，同比增
长25%，其中外商312人次，同比
增长100%。义乌照明展吸引专业
采购商4000人次。

近年来，实物装裱是颇受年
轻人追捧的新风尚，无论是限量
版球鞋、动漫手办、汽车模型，还
是演唱会门票、明星球衣、奢侈
品，都可以装裱入画。在“椿枫画
业”的展位，各种造型的装裱艺术
画令人大开眼界，可谓“万物皆可
裱”。据“椿枫画业”负责人介绍，
开展首日就接到了内贸订单，客
户采购动漫装裱画600套。

据悉，义乌框画展自2006年
在义举办以来，已成功举办了22
届，是目前全球规模最大的画与
框专业展。本届展会规模达到
40000平方米，展位数1800余个，
国内外500余家企业与品牌集中
亮相，除了展示原有的相框与装
饰画全产业链产品以外，还展出
家居装饰品、钟表、留声机等家居
软装产品。

义乌市框业行业协会会长刘
建均告诉记者，为提高展会成效，
他们加大了国内外采购商邀约，

尤其是跨境电商，助力产品出海。
同时推出下单抽奖等活动，并开
通义乌国际博览中心——国际商
贸城三区——赵宅相框专业街的

往返大巴，实现展场联动、相互引
流。展会期间，预计将为市场（专
业街）带来5000名客商。

“这次展出的168幅作品，全
部都是新品。尤其是这幅‘悟空’，
昨天上午才出样品，我随手发在
朋友圈里，就已经接单了 500 多
个。”在“非遗国风”展区，来自绍
兴的“北台宫藏”负责人周兴瑜一
上午忙得脚不沾地，“客人都很喜
欢，几乎每个进来都想要，样品一
共才出了2幅，这个IP太火了。”

今年 3 月义乌框画春季展，
“北台宫藏”首次来参展，效果颇
丰，马上就预订了秋季展。该公司
以苏绣、苗绣等非遗技法入画，让
传统文化在现代家居装饰中焕发
新生。“以前大家觉得，刺绣装饰
画只适合中国风，其实像梵高的
星空、莫奈的睡莲这些油画，也都
可以用刺绣工艺呈现出来。我们

也希望通过这些大 IP，把中
国的传统技艺、国潮文化融合
现代时尚传播出去，让更多人

看见。”也正因此，周兴瑜看中义
乌这个“世界窗口”，希望借框画展

开拓外贸市场，将国内的优秀IP搭
载传统工艺“走出去”。

新技术、新模式，也加速了产品
的艺术再创和落地。“像这幅‘悟
空’，叠加了插针、直针、滚针等6种
技法，有30万针。如果人工绣，至少
要半个月，但电脑刺绣几个小时就
完成了。”周兴瑜说，保守估计这款
产品展会上能接到3000个订单，目
前工厂已安排赶工。

“我们这套价值16.8万元的浮
雕肌理设备，每小时能打印 5 平方
米（油画）产品，原本人工复刻一幅
油画成本要上千元，现在只需30元
左右。”在南京世导艺空间展位，各
种喷绘写真机现场演示，让客户直
观感受现代技术和工艺的神奇。据
该展位负责人陈丹介绍，新机器色
域更宽，从以往的四色升级到九色，
打印出来的肌理效果更好，同时也
能呈现烫金、浮雕等工艺，复刻速度
和还原度都大幅提升，帮助企业降
本增效。

记者了解到，框画展已成为业

内新品发布、技术创新、行业交流的
重要平台。AI 绘画、机器人等前沿
技术，实物装裱、立体砂岩画、刺绣
装饰画等热门爆品集中展示，有利
于激发创新活力、不断推陈出新，推
动画与框行业向价值链中高端转型
升级。

同期，义乌照明展以“产业链
全覆盖、资源全利用、多级全循
环”为办展宗旨，汇集 12 大类产
品，数百家参展企业参展，展出照
明产业上、中、下游及配套产业的
新品、精品。

近年来，依托庞大的实体市
场，义乌走出了一条“以贸兴展、以
展促贸、展贸互动、共促繁荣”的特
色发展道路，“会展经济”已成为义
乌经济发展的“助推器”。据统计，今
年前7个月，我市先后举办动漫展、
全国婚庆道具仿真花展、汽摩配展、
框画展等商业性展览29个，展览面
积61.2万平方米。

接下来，义乌市场发展委将充
分发挥展会优势，坚持做好会展行
业统筹和服务工作，向上积极争取
政策支持，推进打造“专精特新”的
展会平台，引导义乌会展企业主动
融入区域、协同发展，提升会展综合
竞争力和影响力。

义乌两展会同期开幕义乌两展会同期开幕
助企抢订单拓市场

▢ 见 习 记 者 何彦婕
全媒体记者 吴峰宇

本报讯 近日，在义乌举行的阿
里国际站“数字浪潮 因AI生长”商
家大会上，众多义乌外贸企业分享
了他们与AI应用共舞的成功故事，
展示了 AI 技术如何成为推动中小
商家出海的新利器。

据悉，去年8月，阿里国际站总
裁张阔在义乌发布了 B2B 外贸领
域首个全链路 AI 产品，确立了“不
炫技，只解决实际问题”的 AI 应用
准则。义乌中小商家因此成为国内
首批利用 AI 技术拓展海外市场的
先行者。一年以来，许多企业已从中
获得了显著收益。

义乌“90后”女孩杜思今年3月
决定在阿里国际站创业，起初仅是
一名普通外贸员。面对开店前需上架
100个商品链接的挑战，她原以为这
将是一个多月的艰巨任务。然而，借
助阿里国际站AI生意助手的强大提
效功能，她仅用一周时间便完成了任

务，并成功实现了店铺正常运作。
不仅如此，义乌的外贸“老船

长”们也在 AI 领域大展拳脚，用科
技力量盘活巨额业务。义乌市德洋
机械设备有限公司总经理徐镜钱，
作为一位“60后”的资深外贸人，面
对线上转型初期的选品难题，他率
先引入AI技术。通过阿里国际站AI
生意助手的定制化建议，成功提升
了产品的询盘转化率，如某款螺杆
机在美国市场的询盘转化率从
4.5%跃升至 9.38%。另一款天然气
压缩机在印尼市场经过AI优化后，
更是在上新不到 50 天内便收获了
意向订单，有望带来1500万美元的
业务。

据统计，今年前7月，义乌实现
跨境电子商务交易额867.08亿元人
民币，同比增长 17.92%，这一亮眼
成绩无疑为 AI 赋能外贸的成效提
供了有力佐证。随着AI技术的不断
深入应用，义乌中小商家的出海之
路将更加宽广，为全球贸易注入新
的活力与可能。

AI赋能义乌中小商家
出海之路再添“新引擎”

▢ 全媒体记者 吴峰宇
实 习 生 马娇婷

本报讯 近日，在第二届国际港
航物流暨多式联运（上海）展览会
上，“第二十一届‘金轮杯’中国货运
服务质量跟踪调查活动”成果、“2024
铁水联运优秀案例”名单正式公布。
义乌市陆港铁路口岸发展有限公司
喜获双捷，获评第二十一届“金轮杯
用户满意的集装箱码头”，同时“义乌
—温州港海铁联运”项目入选“2024
铁水联运优秀案例”。

今年以来，铁路口岸公司始终
以客户需求为导向，致力于提供高
质效通关服务，不断强化多元主体
之间的配合协同，着力打通海关、铁
路、场站、班列运营等主体间的数据
壁垒，有效减少场站翻箱、倒箱、移
箱、吊箱等作业等待时间，场站作业
效率提升30%以上。截至目前，已累

计保障“义新欧”中欧班列发运超
9.7万标箱，海铁联运班列重箱发运
超6.1万标箱。

“义乌—温州港”海铁联运班列
项目，是助推我市更好融入金丽温
开放大通道、实现海铁联运促进业
态融合发展的一次新领跑、新跨越。
该项目依托“第六港区”建设经验，
持续深化与温州港“关务、港务、船
务”三个一体化建设，整合“义乌－
温州”两地的集运业务，逐步形成近
洋航线货源集聚优势，通过“海铁联
运+水水中转”多式联运，拓展运输
通道，促进运输和贸易自由化、便利
化，为广大市场主体降本增效。

据悉，第二届国际港航物流暨
多式联运（上海）展览会由中国航务
周刊、中国交通运输协会航运物流
分会、中国交通运输协会快运物流
分会、上海航运五十人发展研究中
心联合主办。

义乌斩获两项物流荣誉

店铺中仅剩一件孙悟空积木样品店铺中仅剩一件孙悟空积木样品

采购商对装裱画兴趣浓厚。

外商展会找新品。 境外采购商在展位翻看产品详情页。

参展商向采购商介绍商品参展商向采购商介绍商品


