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针对近期严峻复杂的反诈形
势，连日来，工行义乌分行多次组织
辖内网点现场经理、客户经理开展
反诈专题培训，以提升员工反诈意
识、识诈能力，规范履行反诈职责，
进一步筑牢防范治理电信网络诈骗
金融“防火墙”，截至目前累计培训
200余人次。

培训由工行义乌分行反诈治理
工作专班成员主讲，培训过程中，专
班成员通过演示和提问相结合的方
式，从自身专业角度出发，对《反电
信网络诈骗法》《营业网点打击治理
电诈工作要点》等内容进行讲解以
提升培训实效。培训最后现场与参
训人员签订《员工反诈承诺书》，要
求做到不参与电信网络诈骗犯罪活
动、不轻信来历不明信息、主动接受
反诈培训与宣传教育等。

通过培训，参训人员对当前复

杂的反诈形势有了清晰了解，对
履行反诈责任有了深刻认识，对
日常规范操作有了明确要求，有
效提升了参训人员的反诈能力和
履职水平。

下一步，工行义乌分行将继续
发挥大行担当，切实履行账户管理
的主体责任，有效构筑遏制电信网
络诈骗案件高发的“防火墙”，守牢
群众“钱袋子”，助力平安义乌建设。

通 讯 员 陈青霞
全媒体记者 骆红婷 文/图

筑牢金融“防火墙”

工行义乌分行实现反诈专题培训全覆盖

日前，中信银行义乌分行党
委召开专题会议，组织全行各机
构部门负责人学习 2024 年全市
金融机构主要负责人会议精神，
分析把握当前全市金融工作面
临的新形势新要求，深入了解今
年金融工作重点任务。

会议指出，2023 年全市金融
系统认真学习贯彻中央金融工
作会议精神，贯彻落实中国人民
银行、国家外汇管理局等决策部
署，不折不扣落实稳健的货币政

策，有效防控金融风险，为义乌
高质量发展贡献了金融力量。中
信银行义乌分行在支持实体经
济发展、金融改革创新迭代和金
融风险防范化解等方面受到了
上级部门的表扬。

会议要求，全行上下要准确
把握当前金融工作面临的新形
势新要求，始终将服务实体经济
作为谋划推进金融工作的根本
宗旨，切实扛起深化金融改革助
推高质量发展的担当使命。

2024 年，全行将严格贯彻落
实会议精神，重点抓好 5 个方面
的工作：一是坚持服务实体，精
准有力落实稳健的货币政策；二
是坚持创新引领，高质量做好五
篇金融大文章；三是标本兼治，
持续防范化解金融风险；四是坚
持提质增效，推动跨境贸易投融
资便利化；五是坚持金融为民，
不断完善金融管理服务水平。同
时，立足义乌这片创新沃土，抢
抓金融改革创新试点机遇，坚持

特色化、差异化经营，在全市“打
造典范，再造辉煌”新征程中贡
献中信力量！

通讯员 高虹娜

中信银行义乌分行：

抢抓机遇 助推地方经济高质量发展

广告

“农行贷款太方便快捷了，这笔贷
款对我的企业来说非常重要。”近日，
义乌市音迈艺术培训部有限公司负责
人紧紧握住农行义乌分行客户经理的
手激动地说。

音迈艺术培训部有限公司急需经
营周转资金，通过农行义乌分行普惠
政策宣讲，了解到该行有一款免抵押
免担保信贷产品“微捷贷”，随即提出
贷款申请。在网点客户经理的耐心指
导下，客户通过农行网上银行提交贷
款申请，当日通过系统测算审批成功
发放1笔纯信用贷款100万元。

3月以来，农行义乌分行认真贯彻
国家金融监督管理总局“普惠金融推进
月”行动工作部署，围绕“普聚金融服
务，惠及千企万户”主题，广泛开展普惠
金融政策、产品和服务宣传，有力推动
普惠工作质效提升。

一个多月以来，农行义乌分行组
织全辖 27 家网点滚动播放“普惠金
融推进月”宣传标语，开展进园区、进
市场、进企业等个性化活动。通过分
行、网点“两级组织”同频共振，推动
活动走深走实。针对小微企业用款

“短、小、频、急”的特点，农行义乌分
行坚持以客户体验为中心，锚定“线
上线下协同发展”的基本方针，切实
解决小微企业“急、难、愁、盼”，实现
普惠服务“多快省”。

此外，为切实解决小微企业“融资
难、融资贵、融资慢”问题，今年以来，
农行义乌分行高质量开展“普惠金融
浙十年”“普惠金融进万家”系列活动，
从客户需求出发，持续加大对普惠小
微群体的信贷支持力度。截至3月末，
该行辖内 27 家网点累计向普惠小微
主体投放贷款 30 亿元，增速 11.75%；
新增投放1340户；普惠贷款增量与服
务户数增量均居国有大行前列，普惠
型小微企业贷款余额创历史新高。
通讯员 李雪峰 全媒体记者 骆红婷

擦亮金融服务为民底色

农行义乌分行扎实开展
“普惠金融推进月”行动

随着金价接连走高，银行理
财也将目光对准了黄金。据了解，
北银理财、招银理财、光大理财、
兴银理财等多家银行理财公司于
近期推出了挂钩黄金的理财产
品。从产品结构特征看，多为“固
收+黄金”，即固收资产打底，并含
有部分黄金类资产。

兴银理财在 3 月上旬发行了
投资黄金的“睿利兴成金辰 6 个月
持有期 1 号增强型固收类产品”，
该产品风险等级为三级（中），黄
金类资产投资比例中枢在 5%至
10%之间浮动，主要采用现货黄金
标的进行投资。

为何银行理财纷纷布局黄金
资产？在光大银行金融市场部分
析师周茂华看来，各家推出挂钩
黄金理财产品的原因主要是今年
以来黄金价格屡创新高，市场投
资热情较高，更容易受到投资者
关注。机构围绕市场需求，积极把
握展业机会，创新和丰富产品，更
好满足投资者多元化投资需求。

普益标准研究员屈颖认为，
黄金作为一种传统的避险资产，
在金融市场动荡不安的时期往往
能够发挥出其独特的价值。随着
全球经济不确定性的增加，投资
者对于风险控制的关注度也在提
升。挂钩黄金的产品在一定程度
上能够满足投资者对风险规避的
需求。此外，黄金价格通常与通胀
水平呈正相关关系。因此，对于那
些希望对抗通胀的投资者来说，
挂钩黄金的产品可能是不错的选
择。另外，黄金市场的流动性较
好，这使得挂钩黄金的产品在投
资者眼中具有较高的灵活性，可
以满足投资者在不同市场环境下
的投资需求。

目前，市场上投资黄金的方
式主要有实物黄金、银行黄金积
存业务、黄金 ETF 等。相较于其他
投资方式，购买挂钩黄金的理财
产品有何优势？屈颖认为主要有
三方面：一是多元化投资，挂钩黄
金的理财产品为投资者提供了多

元化的投资方式，能够分散投资
风险。二是专业管理，理财公司通
常拥有专业的投资团队，能够更
好地把握黄金市场的动态，为投
资者提供专业的投资管理服务。
三是门槛较低，相较于直接购买
实物黄金或参与黄金期货交易，
挂钩黄金的理财产品投资门槛通
常较低，使得更多投资者能够参
与其中。

还有业内人士具体谈到，“固
收+黄金”产品结合了固定收益资
产和黄金类资产的优点，既能够
提供相对稳定的收益，又能够抵
御市场风险，满足了不同投资者
的风险偏好和收益需求。

但屈颖也表示，购买挂钩黄
金的理财产品也有相应的劣势。

“例如，收益受限，由于挂钩黄金
的理财产品通常涉及多种资产
组合，其收益可能受到其他资产
表现的影响，导致收益不如直接
投资黄金来得高；费用较高，理
财公司通常需要收取一定的管

理费用和业绩提成，这会增加投
资者的投资成本等；流动性限制，
部分挂钩黄金的理财产品可能设
有一定的投资期限或提前赎回限
制，这可能对投资者的资金使用
造成不便。”

市场人士提醒，虽然挂钩黄
金的理财产品具有一定的吸引
力，但投资者在选择时仍需谨慎。
投资者需根据自身的实际情况和
市场环境进行综合考虑，建议投
资者关注市场动态，根据市场变
化及时调整投资策略。

“一方面，黄金市场的价格波
动可能受到多种因素的影响，如
全球经济形势、地缘政治风险等，
这些因素可能导致黄金价格的
波动加大。另一方面，挂钩黄金
的理财产品的收益和风险特征
也可能因具体产品设计而异，投
资者需要仔细了解产品的投资
范围、投资策略、风险收益特征
等信息，以便作出明智的投资决
策。”市场人士称。 据中经网

银行理财布局黄金资产


