
▢ 全媒体记者 吴峰宇

据监测，“义乌·中国小商品
指数”中小商品周价格指数上周
为101.06点，环比上涨0.15点，出
口交易价格指数、场内直接交易
价格指数和网上交易价格指数环
比分别上涨 1.20 点、0.20 点和
0.13 点，场内订单交易价格指数
环比下跌0.05点。

上周义乌迎来首个市场开放
纪念日，举办了多场庆祝活动，客
流量增长迅速，市民齐聚活动现
场，氛围热烈，带动了场内玩具
类、箱包类、饰品类、工艺品类等
行业订单量上涨，兔子造型毛绒
背包、泰迪抱抱熊、棉花娃娃、小
海狸玩偶等玩具类产品受市民关
注较多，交易表现出色；亚克力、
树脂类鲨鱼夹、珍珠耳饰、复古一
字夹、轻合金类戒指等饰品类产
品受女性及儿童青睐，现场成交
火热。中秋、国庆假期将至，红灯
笼、彩带、中国结等传统喜庆用品

旺季来临，经营户积极推出相关
新品，客商采购备货积极，场内翡
翠手镯、玛瑙手镯、玉佩、水晶摆
件等促销力度加大，主要以零售
为主。全民健康生活方式宣传月
启动，人们的养生观念加强，局部
按摩仪、全自动血糖仪、血压计等
器材深受消费者欢迎。此外，2023
中国义乌针纺织品及配件辅料工
业展顺利举行，推动了行业内友
好交流，为企业增强品牌影响力，
增加销售新渠道。

15 大类价格指数 8 涨 7 跌，
体育娱乐用品类、钟表眼镜类、护
理及美容用品类、箱包类、针·纺
织品类、工艺品类、首饰类和文化
办公用品类 8 个大类出现上涨，
最大涨幅为0.65点；五金及电料
类、电子电器类、玩具类、鞋类、日
用品类、辅料和包装类和服装服
饰类 7 个大类出现下跌，最大跌
幅为 2.98 点。在 97 个二级类别
中，上涨比例为32%，下跌比例为
28%，持平比例为40%。

义乌指数周点评

15大类价格指数8涨
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▢ 全媒体记者 吴峰宇

本报讯 今年义乌市场饰品
流行什么风格，是法式风还是欧美
风、中国风？哪些产品成了“爆款”？

9 月 12 日，从义乌购平台获
悉，今年以来，发夹、项链、耳环和
手链等热门饰品搜索关键词霸榜
前20数月之久。其中，手链和项链
订单交易额分别为去年同期的
32.1 倍和 22.7 倍，耳环交易额涨
幅为14.6倍，发夹交易额是去年
同期的4倍左右。

对于爆单这件事，袁邦云很
熟。他经营的曼休妮饰品今年 5
月推出了“捕梦网”系列造型饰
品，在国内电商客户群中反馈不
错，其中一款耳饰有客户已经连
续3个月，每天下单500余套。

同样，经营发夹、发圈产品的
经营户万成英，今年 7 月推出了
一系列多巴胺配色发夹，一个多
月仅内销市场订单便超过了 20
万元。电影《芭比》的火爆，让万成
英深受启发，旋即推出了一系列

高品质芭比粉合金产品，迎来一
波订单潮。更让她没想到的是，今
年暑期从义乌购搜索而来的新型
买手涌现了不少，每天接订单代
购的中间商增多，买手量级大小
不一，但是十分活跃，这在往年都
是从没遇到过的。

陈锡月经营的杰妮饰品则是
另一番景象。不少海外客户通过
义乌购给她拨打视频电话，确认
店面信息，然后线上沟通下单。非
洲博茨瓦纳的一位客户，通过义
乌购首次下单了几千元的产品
后，目前已经返单两次，金额上升
到几万元，双方合作明显顺畅起
来，信任感也加深了。而企业开发
的防过敏耳钉款式多样，适用年
龄层广，上架两年来，从线上火到
线下，从国内火到国外，在南美及
迪拜等多个国家和地区商超上
架，长线热销。

据介绍，饰品行业是义乌的
支柱产业之一，年产值达数百亿
元，占到全国饰品业产值 70%以
上，集聚效应显著。

▢ 全媒体记者 杨歌

本报讯 9月12日，记者从中
国信保获悉，今年1-7月，中国信
保累计受理报损案件52宗，报损
金额超9800万元，累计帮助出口
企业挽回损失约7060万元，报损
金额和挽回损失金额均已超过去
年全年，其中最为典型的就是美
国家居巨头破产案件。

今 年 2 月 ，美 国 家 居 巨 头
NBG集团申请破产，破产公告显
示其负债超过 5 亿美元，债权人
数超过5000家，国内债权人有23
家出口企业，王斌集团正是其中
最大的债权人，总债权金额达
560万美元。

获知这一情况后，中国信保
金华营业部立刻成立专案小组，
于3月份成功协助企业转卖80万
美元的库存。5月下旬，NBG集团
重组失败并进入清算程序，中国
信保立即启动王斌集团案件的审
核工作。7月上旬，中国信保完成
案件审核，按照保单约定 90%的
赔偿比例赔付王斌集团503万美
元（折合人民币3630万元）。除王

斌集团以外，我市还有2家企业因
NBG 集团破产案件获得了中国
信保的赔付，中国信保为我市3家
企业赔付总额超过3800万元，有
效帮助企业稳定经营，提振了企
业开拓国际市场的信心。

据介绍，出口信保是有效控
制外贸风险的重要保障，是广大
外贸企业确保外贸应收账款安全
的第一大法宝。近年来，义乌积极
推动出口信保改革创新，会同中
国信保、中国人保等保险机构搭
建市场采购出口信用险、一般贸
易小微企业出口信保政府统保平
台，为外贸企业和市场商户提供
贸易风险托底保障，对外贸稳增
长发挥了重要作用。

下一步，义乌将以“地瓜经
济”提能升级“一号开放工程”为
引领，充分发挥出口信保政策性
保险作用，小范围、高质量、多频
次举行政策沙龙，开展好送买家
资信、送国别报告、送行业分析等
服务，全面推广“信步天下”App
等风险预警平台，通过出口信保
服务助力企业走出去稳订单，推
动外贸企业向好发展。

出口信保护航企业扬帆出海

时间也可以管理？这出现在科
幻电影里的场景，经过义乌商户的
巧妙创新下成为现实。

在国际商贸城二区翰林时光钟

表店铺内，一排憨态可掬的卡通公
仔惹人喜爱，如果不是经营户苏金
凤介绍，记者以为仅仅是可爱的公
仔摆件而已。“这是时间管理器，顺
时针旋转公仔，至多设定1小时，机
械发条开始工作，伴随着轻微的哒
哒声，时间管理器开始工作。”苏金
凤说，可别小瞧了这款产品，可以帮
助家长提高孩子的学习力，改变拖
延磨蹭的习惯。采购商反馈在淘宝、
天猫，一天可以卖出 3000 个，单个
售价在30元以上。

时间管理器，迭代更新至今，衍生
出两个大类，一种是机械发条，一种是

智能屏显，两者都拥有大批忠实的学生
用户群体。机械发条的时间管理器，构造
简单不易损坏，但功能较为单一，有轻
微的声响，且时间管理至多1小时。智能
屏显时间管理器，可自由设置学习时
长，外观更加精致，叠加天气、语音、音
响、闹钟、时间提醒等功能，还可与手机
互联互通，深受家长跟学生们的喜爱。

时间管理器卖得好不好，看看线
上销量就知晓。记者登录手机淘宝，搜
索关键词“时间管理器”，点击发货地
为金华，结果显示有2099件类型商品，
其中50%以上实际发货地为义乌，销量
6万+、2万+的时间管理器比比皆是。

时间管理器 学习好帮手

▢ 全媒体记者 杨歌

本报讯 9月12日，记者从市
商务局获悉，根据《A级市场采购
出口企业评定办法》，经相关程序
审核，义乌可赛进出口有限公司
等 13 家企业被纳入 2023 年第二
批A级市场采购出口企业名录，
有效期为2023年1月1日至2023
年12月31日。

今年5月，我市还公布了2023
年第一批A级市场采购出口企业
名单，包括义乌市联欣进出口有限
公司等177家企业。据悉，这些企
业均已完成市场采购贸易经营者

实名认证，类型为B1类（外贸公司
为主型）或B2类（货代公司为主
型）的企业。2021年12月至2022年
11月期间以公司名义出口的市场
采购贸易额超300万美元。

市商务局有关负责人表示，开
展A级市场采购出口企业评定是
深化市场采购出口企业分类分级
管理，引导外贸企业锚定品牌、做
大做强的重要举措，能进一步提升
我市市场采购贸易出口竞争力。接
下来，将给予A级企业市场采购商
户信保保险保障升级、推荐纳入金
银牌贸易商评价、海关便利化措
施、收结汇便利化等扶持。

2023年第二批A级
市场采购出口企业名单公布

市场经纬

▢ 全媒体记者 杨歌

“亚运时间越来越近了，我要抓住
最后的机会，加紧采购一批体育用品
发回国内。”9月12日，乌兹别克斯坦
外商飞龙怀着激动的心情，再次踏入
了国际商贸城三区的大门。

这里聚集了六七百家销售体育用
品的商户，品类涵盖足球、排球、乒乓
球拍、拳击手套、奖杯等各类运动体育
用品和相关衍生产品，每一次来都让
飞龙惊叹连连。这一次，飞龙无心闲
逛，而是“直奔主题”，来到了一家专门
销售球衣的店面。经营户温从见热情
接待了他。

“这款球衣的价格是多少？有没
有配套的裤子？”“可不可以印上我们
国家和城市的名字？”“我打算订一万
件，现在有现货吗？”进入店里，飞龙

很快选中了心仪的商品，并抛出了一
连串问题。与老板交谈间，飞龙还不
时用手触摸球衣，感受其用料材质和
舒适程度。

经营户温从见从事体育用品行
业已有 16 年。随着亚运会逐渐临近，
温从见明显感觉到生意越来越好。尤
其是进入亚运冲刺阶段后，有许多像
飞龙一样的外商前来采购，他们往往
要求现货，并不惜采用空运等价格相
对高昂的运输方式，用最短的时间发
回本国，想在亚运会开始前再为自己
的生意“添一把火”。

记者了解到，温从见平时的订单以
欧美国家为主。乘着亚运会这股东风，
亚洲和国内的订单迅猛增长，近期有3
倍左右的涨幅。其中不乏印度、伊朗等
在亚运会上具有强竞争力的国家。“目
前我们的备货充足，后续会根据客人的

需求和赛程的推进不断调整生产，全力
以赴满足国内外客商的需要。”

另一边，义乌市大成体育用品有限
公司的店铺里也是一派忙碌的景象。只
见几位店员正坐在地上，对照着店里的
商品在产品名册上进行勾画。其中一位
店员告诉记者，为了迎接亚运会的到
来，他们正在盘点库存，接下来要根据
实际情况增加或减少相应的品类。

该公司负责人蒋红仙说，我国承办
本届亚运会让今年体育用品的内贸生
意有了明显增长。在体育器材方面，乒
乒球拍销量最好，羽毛球拍的销量也不
错。“乒乓球和羽毛球是我国传统优势
项目，老百姓上手也很快，国内有不少
这两项运动的爱好者。在亚运氛围的烘
托下，很多人都会打打球来娱乐自己的
生活，所以订单比往年多了不少。”

据悉，今年1-7月，义乌体育用品

出口 42.1 亿元，同比增长 24.6%。1-7
月义乌对亚洲国家体育用品出口14.2
亿元，同比增长12.7%。

“亚运经济”持续走强 义乌市场体育用品销售旺

经营户向外商介绍球衣。

时间可以管理时间可以管理？？
文具套装就像百宝箱文具套装就像百宝箱

从小小文具从小小文具
看看““世界超市世界超市””的创新力的创新力

被誉为被誉为““世界超市世界超市””的义乌的义乌，，拥有文具经营主体拥有文具经营主体30003000多家多家，，产品涵盖了学生文具以及办公用品的所有门类产品涵盖了学生文具以及办公用品的所有门类。。99
月以来月以来，，全国各地学校陆续开学全国各地学校陆续开学，，不管是小学生不管是小学生、、中学生中学生，，还是大学生还是大学生，，或多或少都要给自己的学习装备更新升或多或少都要给自己的学习装备更新升
级级，，一时间拉动了新一轮的一时间拉动了新一轮的““开学经济开学经济””。。

根据义乌购平台数据显示根据义乌购平台数据显示，，77月初至月初至88月底月底，，义乌市场中性笔订单较去年同期增长义乌市场中性笔订单较去年同期增长3030..3737%%，，交易额增长交易额增长
9595..4545%%；；笔袋订单较去年同期增长笔袋订单较去年同期增长22..77%%，，交易额增长交易额增长22..5656%%；；笔记本订单较去年同期增长笔记本订单较去年同期增长5050..11%%，，交易额上涨交易额上涨
7070..9393%%。。

今年今年，，义乌文具行业有哪些新变化义乌文具行业有哪些新变化？？记者到国际商贸城二区记者到国际商贸城二区、、三区以及廿三里街道的文具工厂车间转了转三区以及廿三里街道的文具工厂车间转了转，，
跟商户和企业主们聊了聊跟商户和企业主们聊了聊，，看到了很多看到了很多““新新、、奇奇、、特特””产品产品。。

▢ 全媒体记者 吴峰宇 文/摄

唯有创新者强，唯有创新者
胜。这个亘古不变的道理，也适用
于文具行业。

通过在市场、工厂的实地采
访，记者深切感受到，创新是引领
发展的第一动力。商户在产品好用
的前提下，不断精进，主动下好创
新先手棋，才能让产品变得更好
卖。就拿时间管理器来说，在市场
销售多年，义乌商户持之以恒在产
品上做微创新、微改良，从机械发
条迭代升级为智能屏显，从单一功
能升级到手机智联，不断赋予产品
更强的生命力。正如经营户所说，
他们多年来就专注文具产品，心无
旁骛地干这一行，专这一行，精这
一行，直至做到行业佼佼者。

当前，新一轮产业变革加速
演进，新技术、新材料、新产品层
出不穷，创新日益成为决定企业
命运前途的关键变量。在高质量
高水平建设世界小商品之都的征
途中，作为小商品创新的微样本，
3000多家文具用品经营主体，再
接再厉，大力推动技术创新、产品
创新、设备创新，加大技术研发和
设备更新投入，在新一轮产业变
革中打好主动仗、赢得主动权。

“诸暨客户补货33件，上海50件，
成都20件，这些今天要发完，大家辛苦
点，先把货装车。”日前，在位于廿三里
街道的得力高公司仓库，主管畅百龙
正急迫地安排工人们搬货、出车。在他
手里，记者看到厚厚一沓出货单，全部
是今天要出的单，大约有1000件文具

产品，发往遵义、沈阳、上海等地。
“今早第一轮配了6辆4.2米的箱

货，全天需要配3轮，把货送到客户合
作的物流企业档口，时间确实比较赶。”
就在畅百龙与记者说话间，一车文具
已经装好，启程前往江北下朱物流园。

工厂从 6 月份就备材料，扩招
人手布局生产，随着大部分批发商
完成一轮铺货后，企业还收到了许
多补货订单。得力高总经理助理孟
圣峰带着记者来到了生产车间，数
百名工人各司其职赶订单。“一个书
写的本子，从原材料到成品，中间需
要七八个大步骤。裁切、点数、打孔
等等环节，看似简单实则不简单。”
孟圣峰说，目前笔记本还无法做到
全部自动化生产，需要一定的人工

借助机器制作。
在打包流水线，工人动作熟练，数

秒间一个本子就打包完毕。这些是外
贸订单，孟圣峰说，今年企业积极响应
政府号召，前往印尼、巴西等地参展扩
市场，取得了不错的效果。接下来的
11月，义乌市文化用品行业协会自办
的2023印尼文具展将在雅加达举行，
得力高拿了4 个主通道的展位，准备
好好展示一番。

据介绍，7月底到9月底，国内开
学季企业整个出货量是平时的 2~3
倍，加上外贸订单，工厂现在的生产计
划排到了12月底。

海纳百川，正是这一个个微样本，
汇聚成一股创新洪流，强力驱动着义
乌市场不断破壁拓新。

工厂抓紧赶货 补单纷至沓来

好卖的不止时间管理器，今年
义乌市场的文具套装（礼盒装）也很
火。在国际商贸城三区顺华文具店
铺里，记者看到了很多迪士尼授权
的文具套装。据经营户应旭丹介绍，
一款文具套装犹如哆啦 A 梦百宝
箱，由自动削笔器、桌面清洁器、电
动橡皮擦、铅笔等产品组成，外观也
是冰雪奇缘的公主，抑或蜘蛛侠造
型，实用加好看等于好卖。

如何使用这些产品？应旭丹进
行了展示，首先她拿出一根完整的
铅笔，放进电动削笔器圆孔内按压，
刀片开始自动转动，一眨眼的工夫，
铅笔就削好了。随后，她又拿出一张
白字，用削好的铅笔，写了很多字，
电动橡皮擦出场了，按下开机键，橡
皮擦旋转擦拭，一会纸上的字就被
扫空。橡皮擦会留下一些“垃圾”，桌

面清洁器出场了，三下五除二，桌上
的垃圾都被它吃进了“肚子”。

品牌的文具套装价格贵，什么
客户在采购？应旭丹告诉记者，现在
对于大多数家庭而言，在孩子教育
上的支出并不吝啬，面对 100 元上
下的文具套装也乐于购买，其次一
些公司做活动，回馈客户也会采购
文具套装，每次下单都是几百套。

“文具迭代速度很快，我们即使
有大品牌加持，产品创新一刻不停。
比如，去年推出电动削笔器，替代传
统的手摇削笔器，让产品使用的年
龄段，从小学三年级延伸到了一年
级，这种微创新背后带动的是大生
意。”应旭丹说。

一支笔热卖 1000 万支的消息
传开以后，同行们都向贝晨文具的
老板娘柏晓榕投来羡慕的眼光。这

款经过不断创新改良的笔，采用了
ST 极细笔头，不糊纸，不沾手，满足
大量书写的需求，因此被学生们戏称
为刷题笔，目前市场采购需求非常旺
盛。6 月至今，这款“刷题笔”销量已
超1000万支。

风头正劲的还有创意设计类文
具。在杭州可奇创意精品馆，融合了水
晶独角兽、小动物、蔬菜及饮料等创意
设计的文具销售正火爆。“近一个多
月，熊猫系列文创文具仅供成都市场
及相关熊猫主题园区就已供不应求，
目前已经售出的熊猫文创笔就达到
900多万支。目前，还有来自全国各地
主题文创馆、纪念馆的定制订单，这些
单子都已经排到了一两个月后。”负责
人左平介绍，凭借着原创设计，在本是
行业外销的淡季，该企业也接到来自
意大利的百万订单。

文具套装实用好卖 就像百宝箱

下好创新先手棋
记者手记

憨态可掬的时间管理器，轻轻转动就能计时，工作原理为发条机械。

迭代升级的带有智能屏显、手
机互联功能的时间管理器。

市场经营户展示礼盒套装的
文具用品。

文具工厂负责人手上一沓补
货订单。

文具工厂工人们正在赶工。

义乌市场饰品“爆款”频出
发夹、项链、耳环、手链等关键词搜索量霸榜数月


