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618 期间，义乌保税物
流中心处处涌动热潮，各企
业都在全力以赴积极备战。
在凯昌义乌保税仓发货场
地，记者看到操作台前的工
作人员紧锣密鼓地忙着拣
选、打包、复核、出库……仓
库门口的月台前，一辆辆快
递运输车整装待发，以最快
速度将618大促产生的订单
包裹发往全国各地。

“6 月 1 日至 3 日，我们
在淘宝（天猫）系平台上的订
单有16万单，首日即达有12
万单，这些包裹已经全部发
货完毕。”凯昌保税仓现场负
责人陈龙告诉记者，今年淘
宝 618 活动整体时间是 5 月
24 日-6 月 20 日，比往年来
得更早一些，企业早在 5 月
份就已积极开展备货，从韩
国、日本、美国、德国等国家
陆续备货 340 万件，整个仓
库被堆得满满当当，国际陆
港集团给予了很大的支持，
义乌海关也提高了货物的通
关时效，让企业毫无后顾之
忧，全力奋战618大促。

今年以来，面对抖音、快
手、小红书的进攻，京东、淘
宝、拼多多等传统货架商城
模式的电商，纷纷拉起了“直
播带货”的大幕。直播内容竞
争越发激烈，大家对头部主
播的抢夺达到了白热化的程
度，这一点在今年的 618 中
展现得淋漓尽致。

以淘宝（天猫）为例，在
618商家大会上，淘宝天猫集
团市场部总经理暮珊划出了
3大重点：好货好价、淘宝好
价节、好看好逛的短视频和直
播。基于此，内容主播在今年
618期间站上C位。超过5万
名新主播首次在淘宝天猫开
播，其中包含了退役偶像练习
生、主持人、综艺节目嘉宾等。

记者了解到，今年 618
大促期间，凯昌保税仓来自
淘宝直播的订单比例芝麻开
花节节高，第一波16万单中
有30%来自淘宝（天猫）直播
渠道。值得一提的是，2022
年9月15日，淘宝全球购与
菜鸟国际“一城一仓”计划启
动仪式在义乌保税物流中心
菜鸟凯昌保税仓举行。彼时，
在淘宝拥有1056.8万粉丝的
带货主播陈洁kiki在菜鸟凯
昌义乌保税仓直播12小时，
共吸引了 668.35 万网友观
看，个别产品瞬间售罄下架。

在欧一供应链的保税
仓，货架上摆满了各种进口
奶粉及保健品。“今年618期
间天气特别热，保健品我们
都要放入冰袋降温。”欧一供
应链在仓库内购置了冰箱，
负责人刘向川告诉记者，618
大促第一波奶粉订单有2万
单，预计第二波有 3—4 万
单，目前仓库备货充足。

“我们为 618 备了 31 条
柜子（集装箱），奶粉、保健品
为主，其中德国的爱他美奶
粉通过‘义新欧’中欧班列运
输。”刘向川说，针对本次
618 大促活动持续时间长，
单量存在“6.1- 6.3”“6.16-
6.18”双高峰的特点，义乌海
关会同国际陆港集团成立
618 大促保障工作小组，提
前走访区内企业了解需求，
进一步推进促销备案无纸
化，制定现场关员轮班方案，
做到关企微信群实时在线，
接受业务咨询和预约，实现
跨境商品一线入区及小包出
区24小时通关；同时与场地
运营方共同制定应急处置方
案，提前对系统网络、智能卡
口及视频监控等设施设备进
行检查维护，密切关注运行
情况，及时解决突发问题。

备货充足 订单充裕

对于义乌 52 万电商主
体而言，今年的 618 大促在
价格、流量和内容等多个维
度上，都展现出了史无前例
的热度。每每有大促必有义
乌电商的身影，今年 618 大
家备战热情不减，但应对更
从容，通过系统培训、新鲜玩
法、合理优惠设置等，给消费
者较好体验的同时，做赚钱
的买卖。

在快递物流层面，面对
海量的网购包裹，义乌构建
了一条四通八达的公路、铁
路、海路、航路、邮路、网路、

“义新欧”“义甬舟”等强大的
物流体系，实现了全国重要

城市全覆盖，形成物流“洼地
效应”，为义乌市场的持续繁
荣提供了重要支撑。2022
年，我市快递业务量累计完
成93亿件，位列全国第二。

从义乌市场发展的视角
看，近年来，义乌始终以打造

“全国网商集聚中心、全球网
货营销中心、跨境电子商务
高地”为目标，坚持将电子商
务定位为战略性、先导性产
业进行重点培育，形成了线
上线下融合、极具特色的县
域电子商务经济体。2022
年，义乌电子商务交易额
3907亿元，12年时间实现高
于15倍的增长。

记者手记：

1.

▢ 全媒体记者 杨歌 文/摄

本报讯 端午将近，粽子、鸭蛋、绿
豆糕等端午相关商品已经成为市民采
购的热点。6月13日，记者在副食品市
场二楼看到，商铺内各式各样的粽子
摆放整齐，琳琅满目，不少市民围着货
架精心挑选。

为了迎接端午，经营户杨云仙早早
就开始忙碌起来。“4月份，货品就陆陆
续续到仓库了。5月份我们主要是对接
批发和团购的大单。本周起市民的采购
量也会迎来大幅增长。”杨云仙介绍，今
年粽子的口味和往年差不多，咸味的有
各类肉粽，甜味的有红豆馅和蜜枣馅
等。“今年，五芳斋还推出了新品‘爆料
粽’，主打‘粽馅比’1:1，爱吃肉的市民买
它准没错。”

记者了解到，粽子有散装和礼盒
装两种售卖模式。礼盒装一共20个，5

种不同的口味，甜咸都有，价格在几十
到几百元不等。“还有一种是组装礼
盒，市民可以自由搭配，在口味和价位
上选择余地更大了，因此比原装礼盒
更受欢迎。”杨云仙说。

除了老品牌五芳斋，嘉兴的“红船
粽子”也是义乌市民的热门选择。杨
云仙说，红船粽子馅料采用正宗东
北大米，搭配标准克重的肉，用江西
粽叶包裹，不仅口感上佳，价格也更
实惠。“我卖了 15 年红船粽子，销量
一直很好，这段时间仓库天天都在
出货。”

在经营户徐镇敏的店铺里，记者
还看到了一种“竹筒粽。”所谓竹筒粽，
就是将竹筒劈开，装入糯米等馅料，再
用棉线扎紧，竹筒粽就成形了。“小小
的一节，口感和普通粽子差不多，还带
有竹子的清香。吃起来也很方便，只需
上锅蒸 10 分钟就熟了。”徐镇敏说，

“我们第一年卖竹筒粽，销量还不错，
平均每天能卖2000多份。”

此外，粽子还在包装上推陈出新。

如三只松鼠的“一笼粽”，嘉乡斋的竹篮
粽，都采用竹篮包装，比传统的纸盒包装
更有新意，也吸引了不少市民购买。

端午节将至 粽子进入热销模式
▢ 全媒体记者 杨歌

本报讯 为进一步促进义
乌与尼泊尔友好交流，深化双
边经济贸易合作，近日，我市举
办义乌-尼泊尔经贸信息分享
交流座谈会，邀请了尼泊尔驻
华使馆经济公使查宾德拉·帕
拉朱利出席并做专题推介。我
市30余家企业参加会议。

会上，查宾德拉·帕拉朱
利围绕尼泊尔拥有的独特自
然资源和社会资源，从经济
发 展 模 块 、相 关 投 资 政 策 、
现有劳动力及发展需求等，
全方位介绍了尼泊尔当前拥
有的投资潜力，并对义乌企
业家到尼泊尔开展贸易、基
础设施建设、农业、矿业、药

业、服务业等领域的投资与合
作表示欢迎和支持。他表示，尼
泊尔驻华使馆将为中国在尼泊
尔 的 投 资 取 得 丰 硕 成 果 而 努
力，致力于实现两国人民的共
同利益。

尼泊尔采购商服务中心主
任 毕 需 努 详 细 介 绍 了 尼 泊 尔
在 义 商 人 的 基 本 情 况 以 及 义
乌 与 尼 泊 尔 近 年 来 的 合 作 情
况。毕需努说，“义乌是一座开
放、包容，充满生机和活力的
城市。近年来，义乌和尼泊尔
的联系日益紧密，越来越多的
尼泊尔人选择到义乌来工作、
生活。尼泊尔采购商服务中心
将持续做好各项服务工作。”会
后，部分企业计划近期赴尼泊尔
考察当地市场。

我市举办义乌—尼泊尔
经贸信息分享交流会

店员正在打包粽子店员正在打包粽子

如 今 ，快 递 送 达 速 度
越来越快，在部分一、二线
城市，上午买下午到已经
屡见不鲜。尤其是在“物流
洼地”义乌，这一优势更加
明显。

夜幕降临，义乌云驿小
镇“三通一达”等快递物流
企业迎来最忙时刻。各快
递 企 业 分 拨 中 心 灯 火 通
明，工作人员忙中有序，自
动化分拣传输设备节奏流
畅。随后数以百万计快递
包裹通过义乌分拨至全国
各地。

在义乌顺丰中转场，一
台双层自动分拣设备正开
足马力，将包裹有序分拣
发往全国。现场负责人严
巨泽介绍，为应对激增的
快递业务量，今年 3 月顺丰
投入 500 万元，对小件区自
动化分拣设备进行升级，
原本的单层自动分拣线升
级为双层。在同样的空间
下，这套分拣设备由原来
12 个人，增加到 24 个人可
同时分拣，分拣效能从 2 万
件/小时提升至 3 万件/小
时，以此来满足激增的分
拣需求。

从6月1日开始，快递包
裹增加明显，正常每天50万
件，现在突破 65 万件。通过
数据分析看，时令生鲜产品
占比很高，其次是防晒类的
产品，快递集中派送的地区

为华南、华东等地。严巨泽
说，很多包裹基本可以当天
送达。

快递速度也体现了“义
乌速度”。近年来，义乌着力
实施开放引领，逐步构建

“陆海内外联动、东西双向
互济”的对外开放新格局，
国内物流覆盖全国 31 个省
（市 、自 治 区 、直 辖 市）的
1502 个县级市，国际物流
辐射全球 221 个国家和地
区，形成辐射全球的物流
网络。其中，全市聚集了邮
政、顺丰、中通、韵达、圆通
等主要快递品牌的快递法
人企业 144 家，159 个处理
场 所 及 16 个 大 型 分 拨 中
心，是全省快递业务最密
集，分拣设施最健全的地
区之一，快递业务量稳居
全省第一。

据义乌邮管局数据显
示，618 大促首日，义乌快
递业务量达 3500 万件，较
平 时 增 长 约 16.6% ，预 计
618 当天快递业务量突破
4000万件。

记者了解到，为帮助企
业缓解 618 发货高峰压力，
市场发展委党员志愿者密集
走访电商企业，及时协调相
关单位解决电力、网络、交
通、物流等方面问题，全力保
障 618 大促各环节平稳顺
畅，助力全市电商企业取得
销售佳绩。

快递越来越快 上午买下午达

今年对电商平台来说是
特殊的一年。阿里“1+6+N”
组织架构大变动，小红书加
速商业化脚步，京东CEO换
将，许冉披挂上阵第一年，首
次大促就被称为“全行业投
入力度最大的一次 618，聚
焦‘多、快、好、省’”。

今年 618 前夕，商城集
团与京东正式签署战略合作
协议。双方高层共同探讨了
在电商领域的深度合作，欲
合力推动中国“一盘好货”
数字化供应链和产业带的
不断升级，其中“义乌好货”
IP也将强势登陆京东618大
促线上会场，开启平价优质
的义乌商品专属狂欢节，为
用户提供更丰富多元的消
费选择。

6 月 6 日，“特色产业集
群中国行·走进义乌”大会
在义乌召开，京东联合义乌
市场发展委、商城集团，从

“开店扶持、成长扶持、供应
链扶持”3大维度，为义乌商
家推出12项扶持举措，包括
0 元试运营，开通 618 义乌
尖货馆等举措，将助力义乌
商家打造增长最多的 618，
帮助义乌商家把握618增长
新机遇的同时，也把更多义
乌的源头好货卖向全国，为
消费者带来持续的低价购物
体验。

“义乌是闻名全球的小
商品集散中心，产品丰富且
具备价格优势。京东作为新
型实体企业，同时具备数字

和实体的属性，将为义乌的
贸易商、工厂、个体户、个人
等商家提供全链条服务，帮
助义乌商家实现数字化转型
升级，同时激发义乌市场主
体活力，助力义乌实现更加
充分和更高质量的就业创
业。”京东零售 CEO 辛利军
表示。

在开店方面，京东对义
乌开启全品类招商，为不同
类型的义乌商家提供多种入
驻模式，包括 POP 店、工厂
店、自营店等，并为商家提供
全链条服务，降低商家的经
营成本，提升运营效率。在营
销层面，京东以一年一度的
618 为契机，打造京东 618

“义乌尖货节”，已在京东
APP、京喜 APP 核心资源位
登场，并在“9.9 包邮”、京喜
集市等核心频道上线义乌商
品，未来还将打造更多义乌
小商品专属的营销活动。

今年618恰逢京东创业
20周年，同时也将是京东史
上助力商家增长投入最多、
举措最强的 618。京东集团
副总裁冯全普接受记者采访
时表示，京东将打造更简单
高效的商家生态，降低义乌
商家的准入门槛和运营成
本，提升商家经营效率，用可
持续的资源为京东与义乌的

“联姻”形成可持续模式，帮
助义乌商家从线下走到线
上，抓住消费复苏和双循环
机遇，促进数字经济与实体
经济深度融合。

“义乌好货”登陆京东618

2.

3.

最最““卷卷””618618来了来了
义乌电商这么干！

▢ 全媒体记者 吴峰宇 文/摄

“早上下单6罐德国奶粉，发货地为义乌保税仓，5分钟就提醒发货，下午包裹就送达。”不少消
费者表示，这个618感觉又快了一步。在真正的618到来之前，消费者不仅完成了支付，也完成了快
递收货。

今年的618堪称史上最“卷”。无论是品牌、商家还是平台，都企图在这场电商盛宴上，打开增长
阀门。记者了解到，今年618平台玩家增多，除了往年的淘宝天猫、京东、快手、小红书、抖音等，微信
视频号也加入进来。“百亿补贴”“击穿底价”“全网最低”……各个电商平台相互较量，“低价”“高效”
依然是核心，优惠手法以“满减”为主，形式上更加注重和偏向“直播带货”。

市场经纬

义乌保税物流中心入驻企业工作人员正在打包义乌保税物流中心入驻企业工作人员正在打包

凯昌义乌保税仓内工作人员忙碌地从货架卸货凯昌义乌保税仓内工作人员忙碌地从货架卸货

京东物流京东物流““亚洲一号亚洲一号””义乌智能产业园里的义乌智能产业园里的““地狼地狼””机器人机器人


