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浙中农副产品物流中心 2020 年度运
行态势日前公布，据统计，浙中农副产品物
流中心全年总成交额超41亿元，总交易量
超83万吨，日均人流量18000人次，车流量
7000车次。

位于上佛路、五洲大道交界处的浙中
农副产品物流中心由原农贸城蔬菜批发市
场、北苑水产市场等合并而成，2016 年建
成投用后业务发展迅猛，成为目前浙中规
模最大、智慧化程度最高、配套服务设施最
全的现代化农副产品批发市场，菜品除满
足义乌本地消费外，还辐射浙中南地区和
江西、安徽等周边省份。

今年新冠肺炎疫情发生后，管理方
义乌市市场发展集团有限公司农批管理
分公司（以下简称市场集团农批公司）
认真落实“党建+单元”作战，坚持“一手
抓疫情防控，一手抓复工复产”，深化

“三服务”，实干解难题，全力促进市场
繁荣发展。

全媒体记者 龚 艳
通 讯 员 黄 珂 何俊峰
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浙中农副产品物流中心水产行业以
淡水鱼为主，今年总成交量3.79万吨，总
成交额超6亿元。

白鲢、草鱼和花鲢是市场上最常见
的淡水鱼，属于大宗水产，餐饮、食堂等
用量较大，但由于疫情原因，大宗水产鱼
类销量低于往年。据统计，今年大宗水产
占比水产总量约7成，相比正常期间下
降10%。相反，明虾、鲫鱼、大闸蟹、黑鱼

等中高档家庭消费类水产品销量上升。
猪肉价格高位运行反而对禽蛋类

销售形成有力支撑。今年蛋鸡存栏量
大，禽蛋市场供给比较充裕，全年整体行
情一直低于去年同期。同时，物流中心知
名度不断提升，禽蛋类价格又比周边零
售市场低，促进禽蛋零售销售增长。该中
心禽蛋行业2020年成交量比去年增加
100吨。

大宗水产成交量占比下降
禽蛋市场供应较为充裕

近段时间，我国多地海关相继发生
冷链进口食品外包装检测出新冠病毒事
件。为保障人民群众生命安全，进一步做
好疫情防控工作，市场集团农批公司结
合市场实际情况，及时抽调工作人员，入
驻冷冻食品区，配合工商、疾控等部门做
好冷链食品“三证一码”检查及日常监
管，落实各项防疫措施。

浙中农副产品物流中心日均销售冷
冻食品约110吨，其中进口冷冻食品约占
10%。进口冷链食品因其低廉价格，对稳定
市场供应和降低消费成本起到不可或缺
的作用。市场内经营进口冷链食品的经营
户较多，产品种类和产地国家也较繁杂。

自省市场监管局紧急下达排查存量
进口冷链食品货物信息文件后，市场集
团农批公司第一时间抽调一线工作人
员，逐家逐户通知经营户按照要求做好
申报，并加班加点排查登记库存货物。

按照工商部门要求，不能提供属地
监管部门认可的消毒和核酸检测证明的
场内外库存进口冷链食品，须全部运至
义乌进口冷链食品集中监管仓进行核酸
检测和预防性全面消毒。对此，工作人员
上门指导经营户通过浙里办APP、支付
宝等方式，注册和登录“浙冷链”，开展信
息申报和监管仓预约，完成“浙冷链追溯
码”赋码，最大限度缩减待货时间，降低
综合成本，提升货运效率。

目前，浙中农副产品物流中心所有
进口冷链食品均需提供检疫检验证明、
货品新冠病毒检测证明、外包装消毒消
杀证明，并出示“浙冷链”码才允许销售。
下一步，农批公司将继续抓好市场疫情
防控工作，同时全力保障“双节”期间农
副产品供给，努力保障百姓生命健康，确
保“舌尖上的安全”。

进口冷链食品“物防”再加“码”

蔬 菜 占 浙 中 农 副 产 品 物 流 中 心 销
售 大 头 。2020 年 ，该 物 流 中 心 蔬 菜 行 业
年 总 交 易 量 超 74 万 吨 ，总 成 交 额 21.7
亿元。

受疫情冲击，今年上半年，我市不少市场
休市延长，周边区域餐饮行业、企业食堂、学
校餐厅停止开放，蔬菜需求出现大幅下降。4
月开始，国内疫情形势逐渐好转，各企业复工
复产进度加快，农副产品需求增大，蔬菜销量
不断攀升。

按照来源，浙中农副产品物流中心的

蔬菜可以分为地菜（本地种植）和客菜（外
地输入）两类，其中客菜约占 94%。疫情期
间,因隔离、交通限制等原因，各地人员流
动减少，不少蔬菜无法从产区对外供应，同
时，一些蔬菜种植户滞留外地，无法及时返
回义乌田间地头，导致地菜减产，从而造成
市场上蔬菜成交均价上涨。此外，下半年蔬
菜主产区频繁发生强降雨、降雪、冰雹等，也
间接导致了蔬菜价格上涨。

全年蔬菜行情同比呈现降-升-降（季节
影响）态势。

蔬菜行业年总交易量超74万吨

猪肉是老百姓餐桌上常见的食物，猪
肉的价格牵动八方。去年，受非洲猪瘟影
响，猪肉价格跳跃增长，今年，猪肉价格相
对平稳，市场供需关系逐渐缓和。物流中
心全年猪肉成交量超 1 万吨，总成交额近 5
亿元。

去年8月以来，国家陆续出台鼓励生猪
养殖政策，有效促进生猪养殖规模增加和生
猪存栏量增多，今年，国内生猪产能持续恢
复，生产供给增加。另一方面，国家增加猪肉

及肉制品进口数量，对猪肉供应偏紧起到缓
解作用。但猪肉价格仍不便宜，使用量较大
的单位一定程度上减少用量和增大价格相
对较低的水产等用量，导致猪肉成交量较去
年同期明显下降。

进入12月，又到了家家户户过年制作腊
肉、香肠季节，猪肉需求量明显增加，但
受中南 6 省区生猪禁运及进口冷冻猪肉
频 频 出 现 病 毒 疫 情 供 应 减 少 等 原 因 影
响，成交均价有所抬头。

猪肉市场供需关系逐渐缓和

浙中农副产品物流中心深化“三服务”促市场繁荣发展

2020年总成交额超41亿元

（上接第一版）
80 后陕西小伙闫博因为逆风翻盘，

成了江北下朱村的红人。2014 年，因为在
老家创业失败，闫博背负着 50 多万元债
务来到义乌，想从电商里“淘金”、东山再
起。2016 年，闫博从传统电商平台转战到
短视频社交平台，通过分享自己每天的
生活和创业故事，积累了20多万粉丝，慢
慢地，这些粉丝都成了他的客户。他一个
月卖了35万件羊毛衫的消息震惊了很多
网红主播，许多粉丝慕名找到他，希望通
过短视频和直播实现创业梦。于是，他做
了一个大胆的决定，和朋友一起开创江
北下朱村首个网红孵化基地，取名“创业
之家”，帮助陷入迷茫的创业者。两年时
间，超1万人通过“创业之家精英培训班”
进入直播电商行业。

有了成功经验，闫博现在自己也做网
红直播公司，让电商流量汇聚一处形成规
模化。目前，他已经拥有100多位主播，可
以说如果你想去江北下朱村做网红，闫博
可以给你一个开始。

江北下朱村背靠工厂资源，上新率
高，即便在疫情期间，江北下朱村也是灯
火通明。统计显示，今年5月份最高峰时，
这里电商从业人数达 5 万余人。其中，直
播电商相关从业者超2万人。从网红带货

到全民带货，从信任主播到信任产品，已
成为未来电商直播行业发展的方向，这
对江北下朱村的电商主播提出了更高的
要求。“网红主播以前是人带货，因为每
个人都会有故事。现在网红主播需要用
更多的时间去研究直播的内容和流程，
包括花更多的时间去选择产品，不断地
升级迭代。”闫博说。

浙江玺爱供应链负责人俞寒冰，办过
文教用品厂，开过教育培训班，研发的“中
华好字成”练字笔曾创下8个月三亿元营
业额的骄人业绩。自公司落户江北下朱村
以来，他见证了社交电商、直播电商等新模
式在该村的迅速更迭。

“疫情下，来江北下朱村的网红主播不
减反增，我相信草根还是有机会的，草根在
江北下朱村创业成功的案例还是比较多
的。”俞寒冰告诉记者，江北下朱村名声在
外，全国各地的人到这来，但做生意有个过
程，有人在这里年赚千万、百万，也有人每
年亏钱，干不下去。据他观察，大概 30%-
40%的主播会长期留在江北下朱村，60%以
上的坚持不下去就回家了。

义乌市福田社交电商协会副会长陈
秀秀在接受记者采访时表示：“江北下朱
村电商直播多是素人主播，缺乏头部主
播，跟北上广深比起来，这里的电商直播

还是处于初级阶段，比如开通账户之后
怎样运营，运营了之后怎样涨粉，粉涨了
之后怎样来实现带货的转化率等，这一
方面还需要相应服务的提供和推动。市
人社局已经颁发了 2800 多张电商直播专
项职业能力证书，这些素人主播将成为
义乌电商直播的领军人物。”

江北下朱村吸引的不仅仅是网红主
播，还有供货商。同盟品牌爆款工厂店负
责人戴大会摆过地摊，卖过水果，收过废
品。2016 年，他租下江北下朱村一间店
面，做小商品批发生意的同时，也在探索
品牌供应链。在他的店铺里，产品五花八
门，从银饰、面膜、玩具，到运动鞋、羽绒
服，应有尽有。

“我们的客户既有京东、拼多多、淘宝
上的商家，也有河南郑州、山东临沂、河北
邯郸等二级批发市场的客商。我们给薇娅、
李佳琦供过货，江北下朱村也有人给辛巴
的采购团队供货。我们是供应链，对接工
厂，算是主播与工厂之间的桥梁。一些中小
主播，他们没有上游工厂资源，他们研究怎
么去卖货，而我们研究工厂和产品。”令戴
大会欣喜的是，强化供货体系、强化品牌意
识目前在不少商户已成共识，江北下朱村
的人气吸引了阿迪达斯、小霸王、荣事达等
很多品牌代理商的关注，集聚了服装箱包、

美妆美饰、网红食品等1000 多个品牌，持
照市场主体4400余家。

浙江省电子商务促进中心主任、浙江
国际电子商务研究院理事长沈霞俊认为，
从传统电商到微商，再到社交电商，到现在
大热的直播电商，应该说江北下朱村敏锐
抓住了转型时期的风口，该村现在的模式
在全省乃至全国农村处于领先地位，具有
标杆意义。

直播电商风口下，江北下朱村可谓人、
货、场元素齐全。有人说，这里可以“一夜暴
富”。但那些亲历者却只认一句话：“只有努
力打拼，才会拥有幸运。”

记者手记：记者采访时发现，江北下朱
村的不少创业者都是听着“一夜暴富”的故
事来的；来此追梦的人，有的日进十万，有
的月亏百万。即便这样，仍有人前仆后继
赶来……其实，网红直播绝非在镜头前喊

“买它”那么简单，从选择产品、剧本写作
到直播过程管理和直播结束后的复盘数
据分析，从文案、图片、短视频制作到社
群推广、粉丝管理，电商直播每个环节都
日趋专业化。在商业变革前沿的江北下
朱村创业，必须要有优于常人的敏锐嗅
觉，并且不断学习掌握新知识，才有可能
抓住瞬息万变的产业触角。幸福属于会思
考的奋斗者！

▢ 全媒体记者 柳青

本报讯 为迎接新年的到来，今天，一场家电购
物狂欢活动在新虹家电卖场拉开序幕。

为期4天的活动中，松下、日立、美的、方太、奥
克斯、樱花、史密斯等50多个高端时尚品牌的各式
家电将在卖场内集中展销，强大的阵容、齐全的品
牌，为消费者提供了更多选择，也可以满足不同层次
消费者的需求。同时，围绕当今家电节能、环保、智能
化及个性定制化趋势，各厂商还会在购物节上展示
最新产品、精品家电，让消费者可以一站式购齐所需
物品，省却往返奔波之苦。

据悉，新虹家电已有十多年发展历史，是全国家
电流通百强企业、浙江省消费者信得过单位、浙江省
知名商号，此前已举办多次家电惠民活动，每次都获
得了广大市民的积极参与，也让消费者真正得到了
实惠。本次活动中，为切实服务于广大消费者，主办
方特邀各厂家销售经理直接来到现场，避开中间环
节，实实在在让利。市民可现场比价，若现场价格高
于购物网站上的售价，主办方将退还差价。同时，现
场还有多款样品均以5折价格售卖，并有购物满就
送等活动，等待市民参与。

新虹家电举办
新年家电购物狂欢活动


